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Editorial

Kennen Sie Montignac?

Michel Montignac war ein Manager in der Chemie-Branche,
der sich in vielen Geschäftsessen einen dicken Bauch holte. Er
erforschte dann unsere Essgewohnheiten und entwickelte seine
eigene Ernährungsschule – eine Art Trennkost für Geschäftses-
sen – und wurde zuletzt zum Ernährungspapst für Manager. In
seinen Büchern geht es vor allem auch um Wein, guten Wein,
viel Wein, gesunden Wein. Eine gute Nachricht in schlechten
Zeiten.

2 Jahre nach Markteinführung von VinX sind wir bei der 35. In-
stallation angelangt. Als Fazit dürfen wir ziehen, dass die Markt-
einführung gelungen ist und VinX inzwischen bei etwa 80 %
der Evaluationen am Ende die Nase vorne hat.

Interessant ist der Unterschied zwischen verschiedenen Installa-
tionen. Wir hatten dieses Jahr schon zwei Projekte, wo VinX in-
nerhalb von zwei Wochen ab Kaufentscheid produktiv hochge-
fahren wurde und ohne nennenswerte Probleme abgeschlossen
werden konnte. Auf der anderen Seite gibt es Projekte, die sich
über Monate hinziehen und für alle Beteiligten mehr Frust als
Lust sind. Interessant ist, dass dies primär Phönix-Umstellungen
betrifft. Wir möchten sicher niemand von einem Umstieg auf
VinX abschrecken, aber Sie müssen sich bewusst sein, dass Sie
eine vollständig neue Software installieren und kennen lernen.
Dazu braucht es eine gute Projektplanung, Zeit zum Prüfen und
Nachbearbeiten der Datenübernahme und auch die Bereit-
schaft, Änderungen in der Programmlogik zu akzeptieren.

Ein Marketing-Problem gelöst haben wir im oberen Segment
über 20 Arbeitsplätzen. Hier war Phönix nicht vertreten, so dass
uns Projekte in dieser Grössenordnung noch nicht von allen po-
tentiellen Kunden zugetraut wurden. Dies könnte sich nun aber
deutlich ändern: Die Reisebürolösung Umbrella NT - hinter der
das gleiche Entwicklungsteam  und die gleiche Technologie
steckt wie hinter VinX - hat mit Abschlüssen bei Kuoni, Imholz
und TUI die klare Marktführung in ihrer Branche übernommen.
VinX wird von vielen Erweiterungen mitprofitieren wie z.B. Di-
rektschnittstelle zu Zahlungsterminals oder eine Anbindung an
IBMs Grossrechner-Datenbank DB2 für Hunderte von gleichzei-
tigen Benutzern.

Ein erfolgreiches Weihnachtsgeschäft wünscht Ihnen
Jürgen Strauss
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Partnerschaft mit Perfor-
ma GmbH
Unsere Fitness-Center-Lösung
AthletX beinhaltet einiges an Funkti-
onalität wie sie auch im Bereich Mes-
sen, Verbände und Ausbildung be-
nötigt wird. Um in diesem Bereich
Fuss zu fassen, konnten wir mit der
Luzerner Performa GmbH den wohl
führenden Generalunternehmer in
diesem Bereich als Entwicklungs-
und Vertriebspartner gewinnen.

Ausbau unseres Entwick-
lungsteams
Unser Lehrling Daniel Amstutz hat
im Juni 2001 erfolgreich seine Lehre
abgeschlossen. Nach der Rekruten-
schule wird er zur I-AG zurückkehren
und die Weiterentwicklung von
AthletX übernehmen.

Gleichzeit eine Informatiklehre abge-
schlossen hat Patrick Häfliger aus
Stans. Er wechselt nun von der AGI –
einer Informatiktocher mehrerer
Kantonalbanken und der Swisscom –
zur I-AG und wird das VinX-Team
verstärken.
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Neu in VinX: Erweiterte Bestellvorschläge
Neu gibt es in VinX vier verschiedene Formen von Bestellvor-
schlägen, wovon jede für sich äusserst nützlich sein kann.

1. Einkaufsbestellvorschlag: Beim Wareneinkauf rechnet VinX
aufgrund des Sollbestands und des verfügbaren Bestands
die benötigte Einkaufsmenge aus.

2. Verkauf aufgrund von Kundenbezügen: Viele Kunden kau-
fen immer wieder das gleiche. VinX bringt eine Vorschlags-
liste aufgrund der früheren Bezüge des Kunden. Die frühe-
ren Bezüge werden über einen von Ihnen definierten Zeit-
raum betrachtet und mit Häufigkeit und der durchschnittli-
chen Menge angezeigt.

3. Vorschlagsliste aufgrund der Aktionen: Eignet sich für die
Verkaufsunterstützung bei sehr preissensitiven Kunden.
Durch Änderung des Datums lassen sich bereits Aktionsarti-
kel für einen späteren Zeitpunkt erfassen.

4. Sortimente: Über den Artikelselektionscode lassen sich be-
liebig viele Sortimente definieren und hier abrufen. Das
können Kunden-spezifische Sortimente sein, Raritäten, Aus-
laufartikel, Messeangebote usw.

Die neuen Bestellvorschläge sind in der Magnum-Version ent-
halten. In der Piccolo-Version lassen sie sich für einen Zuschlag
von Fr. 400.-- aufschalten.

Ende Jahr stellen wir unsere Version 3.0 vor, welche im Januar
ausgeliefert wird. Das Schwergewicht dieser Version sind Euro
und Geschäftsbereiche.

Kurse und Workshops

VinX Grundkurs, 2 Tage

Unsere Grundkurse geben Ihnen eine so-
lide Basis für Ihre Arbeit mit VinX. Sie
kennen anschliessend die vielseitigen
Möglichkeiten des Programms und kön-
nen diese anwenden.

VinX Workshop, 1 Tag

Der Workshop ist für Phönix-Anwender
konzipiert, die einen Wechsel zu VinX in
Betracht ziehen. Sie haben so ausgiebig
Zeit, unter kundiger Anleitung das Pro-
gramm auszuprobieren und zu überprü-
fen, ob Sie Ihre betrieblichen Prozesse
korrekt abbilden können.

Phönix Workshop, 1 Tag

Aktualisieren Sie Ihre Kenntnisse über
Jahresabschlüsse, Serienverarbeitungen
und andere nicht alltägliche Arbeiten mit
Phönix und nutzen Sie die Gelegenheit,
konkrete Fälle und Fragen aus Ihrer be-
trieblichen Praxis zu diskutieren.

Termine

VinX Grundkurs 16./17. Oktober
20./21. November

VinX Workshop 24. Oktober
14. November

Phönix Workshop 23. Oktober
13. November

Preise

VinX Grundkurs Fr. 900.-- 2 Tage
VinX Workshop Fr. 250.-- 1 Tag
Phönix Workshop Fr. 250.-- 1 Tag

Diese Preise beinhalten Mittagessen,
Pausenverpflegung und Kursunterlagen.
Bei mehreren Teilnehmern aus der glei-
chen Firma erhält die zweite Person ei-
nen Rabatt von 25%. Die Kurse werden
nur bei genügend Teilnehmern durchge-
führt.


